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® Aktuarsky a ucetni pohled na ocenovani zavazku
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® Otazky k reseni
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Minula prednaska

® Tri stavebni kameny ,,Current Exit Value*
= Penézni toky
- Casova hodnota penéz
= Marze vyzadovana ucastniky trhu za riziko a poskytovane sluzby

® Zisk pri sjednani
= Implementace A — Kalibrace marze na skutecné pojistné.
Nulovy zisk pri sjednani

= Vyvratitelny predpoklad o konzistentnosti marze vyplyvajici
Z pojistného s marzi vyzadovanou ucastniky trhu

= Implementace B — Kalibrace marze na hodnotu vyzadovanou
ucCastniky trhu. Moznost vykazani zisku pfi sjednani.

® Vse nejspis zalezi na ucastnicich trhu!!!

KPMG'



Ué&astnici trhu (1)

® ,In order to understand the financial markets it is important to
identify those that participate in them. There are two basic
financial market participant categories, Investor vs. Speculator
and Institutional vs. Retail. Action in financial market by Central
banks is usually regarded as intervention rather than
participation, although evidence exists in the Sprott ,,Visible Hand
of Uncle Sam* report that this is inaccurate.”

= This article has no references and seems very POV.

= At Wikipedia, points of view (POVs) — cognitive perspectives — are
often essential to articles which treat controversial subjects.

KPMG'


http://en.wikipedia.org/wiki/Financial_market_participants

Ué&astnici trhu (2)

® ,The term market participant is used in United States
constitutional law to describe a U.S. State which is acting as a
producer or supplier of a marketable good or service. When a
state is acting in such a role, it may permissibly discriminate
against non-residents.“

e _In finance, market participants are traders who buy and sell
securities or commodities in a structured market.“

KPMG'


http://en.wikipedia.org/wiki/Market_participant

Ué&astnici trhu (3)

® “Market Participant is the pen name of an anonymous investor
who possesses a healthy skepticism on mainstream investment
opinion and corporate spin. With a deep understanding of
balance sheet fundamentals and witty flair, MP simply ‘looks at
what has worked in investing' and finds four concepts stand out:
value investing, small cap stocks, high dividend stocks, and
macroeconomic trends. These are the focus of his work.”

KPMG'


http://seekingalpha.com/author/market-participant

Uéastnici trhu — kdo by to mohl byt?




Ponauceni

® Neexistuje dostatek vérohodnych informaci od tucastnikt trhu.
® Nutno analyzovat a pripadné oponovat pohledu IASB.

® Bez studia ,,Discussion Paper* to neptjde.

®B066

KPMG'



Dnesni téma — Vliv chovani pojistniku

® Prvotni vykazani
= Zisk pfi sjednani: A — ANO; B — NE; vyvratitelny predpoklad

® Nasledné vykazani
- Zisk: ANO

= VySe zisku: Zavisi i na chovani pojistniku

® Dulezité: Srovnani pragmatického aktuarského pohledu
s pohledem IASB, ktery je zalozeny na principech IFRS.

KPMG'
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Na chvili zapomenme na vse, co jsme se doposud naucili!



Ocenéni zavazku — dva pristupy

® Aktuarské* ocenéni penéznich toku
= PV (budoucich vyplat) — PV (budouciho pojistného)

® Otazky a pochyby ucetniho**
= ProC tam je budouci pojistne, kdyz neni vynutitelne?

= |FRS 4 to pfipousti, ale jen proto, Ze nebylo k dispozici nic lepSiho.
A rovnéz mnoho jinych ucéetnich standardu!

= Vnitfné generovany zakaznicky vztah ale nemuze byt aktivem!
= Drzitel opce nemuze byt pfinucen, aby ji vyuzil!

= ,Demand Deposit Floor” - zavazek nemuze byt nizZsi, nez ¢astka
placena na vyzadani!

= |AS 18

*Aktuar = Netusi, Ze néjaké IFRS vubec existuje.

**(éetni = Dba na metodickou éistotu a vzdjemnou konzistentnost pouZitych postupti
s ohledem na celkovou soustavu IFRS. Nevi, co je to aktuar.

KPMG' 12



Priklad

KPMG



Docasné pojisteni pro pripad smrti (1)

® Uzavreno 10 000 smluv k 1. 1. 2007

® Pojistna doba: 2 roky

® Pojistna castka: 10 000 K¢

® Rocni pojistné: 576 K¢

® Pravdepodobnost onemocneéni: 10 %

® Pravdépodobnost umrti: 5 % (zdravy); 20 % (nemocny)

® Pravdépodobnost storna: 10 % (zdravy); 5 %
(nemocny)

® Zanedbavame casovou hodnotu penéz

® Nezahrnujeme marzi (na riziko a za poskytovane
sluzby) a naklady

® Zdravy — priznive; Nemocny - neprizniveé

KPMG'

14



Docasné pojisteni pro pripad smrti (2)

® Cil: Nasledneé oceneéni pojistného zavazku ze
stavajicich pojistnych smluv k 31. 12. 2007

e Ctyfi pristupy ocenéni
- A - OCekavané chovani pojistnikl neni zahrnuto vubec
(pouze prijaté pojistné a vyplacenych Skody), tj. Zadny
zavazek ¢i aktivum:

= B - Zahrnuti pouze oCekavaneho nepriznivého chovani

pojistniku;
= C - Zahrnuti vSech penéznich toku, jejichz vyplaceni
mohou svym chovanim pojistnici na pojistiteli vynutit;

= D - Zahrnuti ocekavaneho priznivého i neprizniveho
chovani pojistniku.

KPMG'
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Docasné pojisteni pro pripad smrti (3)

® Stavy, do kterych se jednotlivé smlouvy mohou dostat a aplikace

jednotlivych pristupti ocenéni (A, B, C, D)

1. rok
<

2. rok

Zivy a
zdravy

KPMG'
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/ smlouva
Zivy
Ziva }
/ smlouva

Nemocny
\ Stornovana
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Pristup A — argumentace

® Budouci pojistné ani souvisejici zavazky pojistitele
nejsou zapocteny.

e Uétovani pouze na zakladé prijatého pojistného
a vyplaceného plneéni.

® Neuvazuji se zadné existujici €i budouci zavazky nebo
aktiva (,,Cash Accounting®).

—) Tento pFistup neni obhajitelny.

KPMG'
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Pristup A — prezentace vysledku

Pristup A - penézni tok vstupujici do ocenéni k 31.12.2007 (v tis. K¢)

-_— —_— -_—
[N) ) N
o o =
o o o
~ 3] ©

Pocet pojistniku k 1.1.2007 10 000
1.1.2008 0

Pocet umrti k 31.12.2007 500
31.12.2008 0

Vysledek k 31.12.2007 758
31.12.2008 (758)

KPMG'
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Pristup B — argumentace

® Zahrnuty pouze oCekavané penézni toky souvisejici s nemocnymi
pojistniky
¢ Odluvodnéni
= Pojistitel nemuze prinutit zdravého pojistnika, aby zaplatil budouci
pojistne.
= Zaplaceni budouciho pojisthého znamena prevzeti dodatecnych
zavazku a pojistitel by tudiz nemél vykazat aktivum nebo si ponizit
zavazek (ucetni pohled).
= ,Demand Deposit Floor® v IAS 39
= OcCekavany zisk z pfiznivého chovani pojistnika je odvozen ze
zakaznickeého vztahu a nevyplyva ze smluvniho prava.

= Ma nesporné hodnotu, ale jako vnitrneé generované nehmotné
aktivum (,Internally Generated Intngible Asset®) dle IAS 38 nemuze
byt vykazano.

KPMG' 19



Pristup B — prezentace vysledku

Pristup B - penézni tok vstupujici do ocenéni k 31.12.2007 (v tis. K¢)

— — —
— IA —
N ) N
o o o
o o o
~ 1S ©

Pocet pojistnikt k 1. 1. 2007 10 000
1.1. 2008 941

PocCet umrti k 31. 12. 2007 S
31.12. 2008 188

Vysledek k 31. 12. 2007 (581)
31.12. 2008 581

KPMG'
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Pristup C — argumentace

® Zahrnuti vSech penéznich toku, jejichz vyplaceni
mohou svym chovanim pojistnici na pojistiteli vynutit.

= Opét je zahrnuto pouze nepriznivé chovani pojistnika.
= Navic nepredpokladame storna u nemocnych.

= Tim je vylouc€en vliv chovani pojistniku, v jehoz
dusledku se snizuje budouci plnéni.

¢ Oduvodnéni:

- Pojistitel nemuze pfinutit nemocné pojistniky, aby
smlouvu zrusili.

KPMG' 21



Pristup C — prezentace vysledku

Pristup C - penézni tok vstupujici do ocenéni k 31.12.2007 (v tis. K¢)

-_— —_— -_—
N ) [N)
o o =
o o =
~ (3] ©

Pocet pojistnika k 1. 1. 2007 10 000
1. 1. 2008 950

Pocet umrti k 31. 12. 2007 500
31.12. 2008 190

Vysledek k 31. 12. 2007 (595)
31.12. 2008 595

KPMG'
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Pristup D — argumentace

® Zahrnuti vSech oc¢ekavanych penéznich tokul souvisejicich s
nemocnymi i zdravymi pojistniky

® Oduvodnéni:

KPMG'

Vérny obraz chovani portfolia smluv

Konzistentnost s metodami vypoctu pojistného

Respektuje dlouhodoby charakter smluv s moznosti storna.
Konzistentnost s principem ,Current Exit Value®

Budouci pojistné je nehmotné aktivum vyplyvajici ze zakaznickeho
vztahu.

Vylouceni pfiznivého chovani pojistnikd zvysSuje slozitost
vykazovani.



Pristup D — prezentace vysledku

Pristup D - penézni tok vstupujici do ocenéni k 31.12.2007 (v tis. K¢)

—_— -_ -_—
) ) [N
o = o
o o ()
~ © ©

Pocet pojistnika k 1. 1. 2007 10 000
1. 1. 2008 8 636

Pocet umrti k 31. 12. 2007 500
31.12. 2008 573

Vysledek k 31. 12. 2007 0
31.12. 2008 0

KPMG'
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Smisene zivotni pojisteni (1)

Uzavieno 10 000 smluv k 1. 1. 2007

Pojistna doba: 10 let

Pojistna castka: 10 000 K¢

Pojistnik/pojistény: muz, 50 let

Pojistné je kalibrovano na nulovy zisk po celou dobu.
Pravdépodobnost onemocneéni: 5 %

Pravdépodobnost umrti: UT CSU 2006 (prirazka 100 % pro
nemocne)

Pravdepodobnost storna: 10 % (zdravy); 5 % (nemocny)
Technicka urokova mira: 2,4 % p.a.

® Nezahrnujeme marzi (na riziko a za poskytované sluzby)
a naklady.

KPMG' 25



Smisene zivotni pojisteni (2)

Pristup A Pristup B Pristup C Pristup D

Vysl. VI. Kap | Vysl. | VI kap |Vysl. [Vl kap |Vysl. |VI. kap
1 7847 | 7 847 0 -589 0 -729 0 0
2 6142 | 14177 0 -603 0 -747 0 0
3 4739 19 257 0 -617 0 -765 0 0
4 3580 | 23299 0 -632 0 -783 0 0
5 2662 | 26 520 0 -647 0 -802 0 0
6 1914 | 29 070 0 -663 0 -821 0 0
7 1306 31074 0 -679 0 -841 0 0
8 833 | 32653 0 -695 0 -861 0 0
9 427 | 33 864 0 -712 0 -882 0 0
10 | -34 677 0 0 -729 0 -903 0 0

KPMG'
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Otazky k reseni
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Otazky k reseni

KPMG'

V kontextu pristupt A-D je nutné nalézt argumentaci
pro volbu konkrétniho pristupu akceptovatelného
v ramci stavajicich IFRS.

Podstata ocekavanych uzitku z priznivého chovani
pojistnik(: Zakaznicky vztah nebo smluvni pravo?

Muze se zakaznicky vztah vykazat jako aktivum?

Lze toto aktivum vykazovat samostatne nebo jako
soucast ocenéni souvisejicich pojistnych zavazkui?

Jaké jsou podminky pro zahrnuti efektu priznivého
chovani pojistnikii do ocenéni?

28



Podstata o¢ekavanych uzitku (1)

® Vyplyvaiji tyto zisky ze stavajicich smluv nebo ze
zakaznického vztahu?

® Stavajici smlouva

) V8echny o&ekavané zisky mohou byt zahrnuty do
oceneni.

= Smlouva urcuje penezni toky.

= Smlouva s bézne placenym pojistnym je dlouhodoby
iInstrument s moznosti storna.

= Oceneéni vSech smluvnich prav a povinnosti pojistitele
by melo odrazet realistické oCekavani chovani

pojistniku. Rozklad ocenéni na smluvni prava a
povinnosti, resp. zakaznicky vztah by byl umely.

KPMG' 29



Podstata o¢ekavanych uzitku (2)
=

® Zakaznicky vztah
) Pojistitel nema smluvni narok na budouci pojistné.

KPMG' 30



Zakaznicky vztah jako aktivum (1)

® Zakaznicky vztah ma hodnotu.

® Samostatné (,,Acquired Separately“) ¢i obchodnim
spojenim (,,Business Combination*) ziskany
zakaznicky vztah lze vykazat jako aktivum.

® Vnitrné generovany zakaznicky vztah ovsem, podile
IAS 38, jako aktivum vykazat nelze.

® Pojistna smlouva je uzce spojena s casti zakaznického
vztahu, ktera souvisi s moznosti pojistnika uplatnit
svoje opce vyplyvajici ze smlouvy.

KPMG' 31



Zakaznicky vztah jako aktivum (2)

D R

KPMG' 32



Zpusob vykazani zakaznického vztahu

® Samostatné aktivum
= Zakaznicky vztah nemuze snizovat hodnotu smluvnich
zavazku vuci stejnému nebo jinym pojistnikum.
® Souéast ocenéni souvisejicich pojistnych zavazki

= Naklady na samostatné vykazani zakaznickych vztahu
a pojistnych zavazku mohou byt vySSi nez uzitek
z tohoto rozliseni (,Cost of Benefit").

y



Hranice stavajici smlouvy (1)

® Kde konci stavajici a zacina nova smlouva?

,Ocamcad’

Pocamcad’

34



Hranice stavajici smlouvy (2)

® Veskeré peneézni toky, které vyplyvaji ze smluv, se
zohlednénim chovani pojistniku?

® Pouze ty, které vyplyvaji z tech smluvnich ustanoveni,
v jejichz dusledku vznikaji vyznamna prava a
povinnosti

® Pojisteni domacnosti na 1 rok versus pojisteni
domacnosti na 10 let

® ,,Guaranteed Insurability“

KPMG'
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Hranice stavajici smlouvy (3)




Dusledky aplikace predbéznych stanovisek

® Zohlednéni vlivu chovani pojistniku: Pristup D.

® Budouci uzitky vznikaji na zakladé zakaznického vztahu.

® VnitFné generovany zakaznicky vztah nelze vykazat jako aktivum.
o je uzce svazany se smlouvou.

® To ovsem opravinuje vykazani aktiva.

® Koncepéné je nutné samostatné vykazovani tohoto aktiva.

® NJCMENE (kdyz nevime co dal) naklady na samostatné vykazovani by
prevysily prinosy (,,Cost of Benefit®).

® R( (za urcitych podminek) {(eomoiné toto aktivum vykazovat jako
soucast oceneni pojistnych zavazku.

KPMG' 37



Porizovaci naklady

D R

KPMG' 3



Obchodni spojeni a prevody kmenu




Otazky vznesené |IASB — chovani pojistnika

® Q6:
= For expected future cash flows resulting from
beneficial policyholder behaviour, should an insurer:

a) incorporate them in the current exit value of a separately
recognised customer relationship asset?

b) incorporate them, as a reduction, in the current exit value of
insurance liabilities?

c) not recognise them?

KPMG'
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Otazky vznesené |IASB — chovani pojistnika

e Q7:

= Which criterion to determine which cash flows an insurer should
recognise relating to beneficial policyholder behaviour should the
Board adopt?

a) Cash flows resulting from payments that policyholders must make to
retain a right to guaranteed insurability (less additional benefit
payments that result from those premiums).

b) All cash flows that arise from existing contracts, regardless of whether
the insurer can enforce those cash flows.

c) All cash flows that arise from those terms of existing contracts that
have commercial substance.

d) Cash flows resulting from payments that policyholders must make to
retain a right to any guarantee.

e) No cash flows that result from beneficial policyholder behaviour.
f) Other.

KPMG' 41



Otazky vznesené |IASB — chovani pojistnika

e Q8:

= Should an insurer recognise acquisition costs as an
expense when incurred?

e Q9:

= Do you have any comments on the treatment of
Insurance contracts acquired in a business
combination or portfolio transfer?

KPMG'
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Imrich Lozsi

Nina Kleckova

KPMG Ceska republika, s.r.o.

www.kpmg.cz
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